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BAB I

PENDAHULUAN

1.1 Latar belakang

Dengan perkembangan zaman dan teknologi maka orang sekarang
mulai berhati-hati dalam memilih dan membeli makanan, karena pada masa
kini banyak makanan yang dibuat dengan menggunakan bahan kimia yang
berbahaya. Sebagian masyarakat kelas bawah, memilih makanan hanya
berpedoman pada rasanya yang enak dan murah. Dua hal inilah yang menjadi
prioritas utama mereka dalam membeli makanan. Mereka tidak begitu
memikirkan kandungan yang terdapat dalam makanan tersebut. Untuk itulah
kami bermaksud untuk membuat makanan yang memiliki rasa yang enak
dengan harga yang cukup murah dan aman untuk dikonsumsi karna tidak
menggunakan bahan kimia yang berbahaya, serta memiliki kandungan gizi
yang cukup.

Dari uraian diatas maka sangat potensial bila kami mengembangkan
usaha pudding ini, karena sebagian dari masyarakat sangat menyukai puding
karna rasanya yang enak dan manis. Pudding ini memiliki beraneka ragam
rasa, sehingga konsumen dapat menikmati rasa yang manis dari pudding
tersebut dan memiliki warna yang berbeda. Selain itu, pudding ini dapat
dinikmati oleh semua umur. Jadi, siapapun bisa untuk mengkonsumsi pudding
ini baik orang yang sudah tua maupun orang muda. Pudding ini dapat
dinikmati dalam kondisi apapun, baik malam hari maupun pagi hari. Pudding
akan lebih enak apabila dimakan saat dingin, terlebih ketika cuaca terasa

panas maka pudding sangat cocok sebagai makanan penyegar tubuh.



Puding merupakan salah satu produk makanan yang sangat digemari
masyarakat. rasanya yang khas membuat pudding dan bentuknya yang
unik,menjadikan pudding banyak di minati. Bahan baku puding sangat mudah
di dapat. Proses pengolahannya pun sangat sederhana, tidak memerlukan
banyak investasi peralatan, hal ini menjadi pilihan menarik untuk memulai
usaha ini.dalam mengembangkan usaha pudding, tehnik penjualannya menjadi
aspek yang perlu di perhatikan. Jika dalam penjualannya baik maka akan
berpengaruh juga bagi perkembangan usahanya,namun juga jika dalam
penjualannya masih standar seperti biasanya maka dalam penjualan perlu
melakukan pengembangan terhadap tehnik penjualannya tersebut. Untuk
melakukan penjualannya memerlukan suatu alat yang bisa mengembangkan
usaha tersebut.

Berdasarkan observasi yang kami lakukan di sekitar daerah kota
Palangka Raya, selama ini penjualan pudding tersebut masih menggunakan
teknik yang biasa dalam pemasarannya. Sehingga kemungkinan besar bisa
menyebabkan usaha tersebut mengalami kerugian apabila telah di pasarkan
namun sebagian produknya masih belum laku terjual.

Berdasarkan permasalahan yang telah di kemukakan di atas , dalam
penjualannya membutuhkan suatu alat yang bisa mengembangkan pemasaran
usaha tersebut menjadi menguntungkan bagi penjual. Untuk itu kami
berupaya untuk membuat online marketing atau  suatu alat promosi
menggunakan media sosial yang telah ada untuk di kembangkan agar semua
kalangan bisa melihat produk apa yang telah di jual.

Dengan alasan dan landasan tersebut kami berniat untuk merintis usaha
pudding dan usaha kami tersebut kami beri nama atas kesepakatan bersama,
yaitu: “NEFFY PUDDING”. Dengan harapan pelanggan akan tertarik untuk
datang dan membeli pudding kami dengan berbagai rasa yang buah — buahan

serta lainnya.



Nama Usaha yang akan kami buat sangat diperlukan agar mudah
diingat oleh setiap konsumen yang membeli produk kita.Untuk usaha ini kami
memberikan nama “Neffy Puding” yang kami ambil dari singkatan nama tim
pelaku bisnis kami. Semoga nama ini bisa menjadi terkenal di kalangan

konsumen.

1.2 Rumusan Masalah
Adapun perumusan masalah yang dibahas dalam penulisan ini adalah
“Apa saja bentuk promosi yang dapat dilakukan untuk menarik minat

konsumen?”

1.3 Tujuan Kegiatan
Tujuan dari kegiatan kewirausahan ini adalah untuk agar dapat diminati
dan disukai oleh semua kalangan, dan mengetahui teknik penjualan secara

online.

1.4 Target Luaran

Pada penjualan pudding ini, target yang diharapkan tidak untuk dipasarkan
hanya area kampus STMIK Palangkaraya saja, tetapi kami ingin memasarkan
pula diluar kampus STMIK Palangkaraya. Lebih tepatnya, target luaran yang
akan kami lakukan adalah memasarkan produk kami diberbagai macam
tempat terutama mempromosikannya di media sosial yang akan kami gunakan
sebagai bentuk online marketing. Adapun target dari bentuk online marketing
tersebut adalah terlaksananya Iklan melalui Facebook, Instagram, dan

Whatsapp.



BAB |1

GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

2.1 Analisis Produk
2.1.1 Nama Produk dan Karakteristik Produk
Produk dari usaha ini mempunyai nama dagang “NEFFY
PUDING” yaitu agar — agar. Produk ini mempunyai karakteristik yang
khas, dimana pudding yang biasanya dimakan hanya memiliki rasa yang
standard saja, kini dapat dinikmati dengan berbagai varian rasa yang
diinginkan.

2.1.2 Keunggulan Produk Dibandingkan Dengan Produk Lain Di Pasaran
Keunggulannya merupakan makanan yang lembut dan kenyal. Dan

keunikannya yang memiliki berbagai varian rasa.

2.1.3 Kelemahan Produk
Kelemahan produk Neffy Pudding ini yaitu hasil dari pembuatan
produk tidak tahan lama, mudah untuk ditiru dan naiknya bahan sembako
yang terkadang tidak stabil. Akibat ketidak-stabilan harga sembako maka
dalam proses pembelian bahan — bahan untuk membuat produk puding ini
menjadi sulit, sehingga kami harus mencari kembali bahan — bahan yang

lebih murah dan mudah didapatkan.

2.2 Analisis Pasar
2.2.1 Profil Konsumen
Konsumen untuk produk ini adalah masyarakat pada umumnya,
banyaknya masyarakat yang suka mengonsumsi pudding, akan membuat
produk ini banyak diminati sehingga permintaan penjualan Neffy Pudding

ini semakin meningkat.



2.2.2 Potensi dan Segmentasi Pasar
Melihat peluang pasar, saat ini untuk pembuatan dan produksi
Pudding sudah terbilang banyak. Selain itu masyarakat juga sebenarnya
dapat membuat produk ini sendiri dirumah. Tetapi tidak banyak orang
yang memproduksi pudding dengan berbagai varian rasa, maka dengan itu
peluang usaha pembuatan Neffy Pudding ini sangat besar.

2.2.3 Pesaing dan Peluang Pasar
Hotnycake pky sudah lebih dulu diperkenalkan ke publik, sehingga
akan menjadi pesaing yang cukup berat di pasar. Namun, pembuatan Neffy

Pudding merupakan inovasi baru yang akan mewarnai pasar dessert.

2.2.4 Media Promosi yang Digunakan
Media promosi yang digunakan untuk mendukung penjualan produk
ini antara lain dengan menggunakan online marketing yang disertai dengan
gambar dan tentang keunggulan produk yang ditawarkan dengan
mengedepankan makanan yang enak, lezat, dan juga bergizi. Serta media
internet yang menggunakan program iklan berbayar seperti FacebookAds

dan Instagram.

2.2.5 Strategi Pemasaran yang akan diterapkan

Strategi pemasaran produk dilakukan dengan promosi online
marketing, dapat juga face to face dengan menawarkan kepada
orang/teman terdekat. Dan untuk pemesanaan melalui media online yang
sering digunakan seperti Instagram, Facebook, dan Whatsapp. Dalam
strategi pemasaran yang akan diterapkan produk pudding dapat ditawarkan
secara gratis. Contoh penawaran secara gratis dapat berupa share
broadcast di media online seperti WhatsApp dan dapat juga dibagikan
sebagai story distatus. Media sosial adalah alat pemasaran yang paling
ampuh karena hampir semua orang dari berbagai latar belakang yang

berbeda, sangat aktif menggunakannya.



Untuk strategi pemasaran produk, kami memasangkan iklan promosi
di media sosial Instagram dan Facebook, sehingga produk yang kami
promosikan dapat di lihat oleh konsumen dan menimbulkan minat untuk
memesan dan membeli produk. Dalam pemesanan produk yang kami

produksi, konsumen diharuskan mengisi format, sebagai berikut :
Format Pemesanan

Nama

Alamat Lengkap
No HP

Rasa Pudding

o B~ WD

Jumlah Pesanan

Catatan : Konsumen yang sudah mengisi format, tidak bisa membatalkan

pesanan.
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METODE PELAKSANAAN

3.1 Pra Produksi
3.1.1 Tahap Perencanaan
Hal pertama yang dilakukan pada saat tahap perencanaan yaitu
survey pasar yang dilakukan sebagai langkah awal dalam memulai sebuah
usaha.
Tujuan dilakukannya survei adalah untuk mengetahui kondisi pasar,
minat konsumen, dan perencanaan inovasi lebih lanjut.
Hal kedua yang perlu dilakukan pada saat tahap perencanaan yaitu
melakukan studi kelayakan terhadap usaha yang akan dijalankan. Kegiatan
ini dilakukan untuk mengetahui apakah kegiatan ini memiliki prospek

yang menguntungkan dan memiliki prospek jangka panjang.

3.1.2 Tahap Persiapan

Persiapan yang perlu dilakukan adalah meliputi persiapan dalam
pemilihan dan penyediaan tempat serta sarana dan prasarana untuk

menunjang proses produksi.

Persiapan dan pengadaan bahan baku serta bahan-bahan untuk
langkah awal memulai suatu usaha. Persiapan bahan baku yang lengkap
akan memudahkan saat proses produksi suatu usaha.



3.1.3 Tahap Pengadaan Produk

Pembuatan sampel barang diperlukan sebagai langkah awal untuk
mengetahui kualitas suatu produk sebelum nantinya dipasarkan dalam
jumlah besar. Dalam pembuatan tester, hal yang perlu dilaksanakan untk
mengetahui cita rasa produk, pengemasan produk, takaran produk per
sajian serta penampilan produk. Sampel yang telah dibuat kemudian dibuat
sebagai acuan untuk mengenali selera masyarakat dan dapat dijadikan
sebagai tolok ukur produk yang bagaimana yang sesuai dengan selera

masyarakat.

3.2 Produksi
3.2.1 Tahap pelaksanaan kegiatan

Proses produksi merupakan kegiatan inti dari aktivitas wirausaha,
kegiatan produksi memiliki beberapa tahapan, tahapapn tersebut meliputi
persiapan bahan baku, kegiatan pengolahan dan pembuatan produk,

pengemasan, dan juga pemasaran kepada konsumen

Salah satu kegiatan produksi adalah pemasaran. Pemasaran
merupakan kegiatan yang sangat penting karena dengan pemasaran,
produk yang dihasilkan dapat dipasarkan kepada konsumen. Pemasaran
dapat dikatakan berhasil ketika terdapat suatu strategi pemasaran yang
efektif dan menarik konsumen, misalnya melalui mekanisme penentuan
segmentasi pasar dan pemasaran melalui media-media sosial yang atraktif
dan dapat menarik konsumen. Pemasaran juga harus memperhatikan
segmentasi konsumen dan segmentasi lokasi pemasaran, kegiatan promosi

dan kegiatan perluasan usaha atau pangsa pasar



3.2.2 Tahap Promosi

Promosi dilaksanakan dengan tujuan untuk mengenalkan produk
kepada konsumen. Hal ini dilakukan dengan membuat brosur yang di
design dengan sedemikian rupa dan berisi informasi tentang gambaran
produk, penawaran barang dan harga, cara pemesanan, diskon yang
diberikan kepada pelanggan serta mengenai lokasi penjualan produk.

Dengan perkembangan teknologi digital yang sangat pesat serta
penerimaan yang cukup luas dari hampir semua lapisan masyarakat, tak
ayal membuat model pemasaran digital adalah salah satu channel utama.

Tidak seperti iklan di koran, selebaran brosur dan semacamnya,
strategi pemasaran menggunakan media digital khsusunya online dapat
diukur secara tepat bahkan real-time. Dengan menggunakan media digital,
Kita dapat mengetahui berapa lama iklan produk kita ditonton, dan berapa
persen konversi penjualan dari setiap iklan.

Disini kita menggunakan iklan melalui Facebook, melalui iklan
Facebook kita bisa mengatur berapa banyak orang yang akan dijangkau
serta dapat juga mengatur waktu iklan dan biaya iklan perharinya. Untuk
Instagram kami melakukan posting foto produk pada instagram dan
memasang nomor Handphone untuk Pemesanan, tapi disini kami membuat
link WhatsApp yang sehingga orang lain tidak repot untuk menghubungi
atau memesan produk dan untuk promosi melalui WhatsApp kita akan
menggunakan pesan broadcast yang dikirimkan pada kontak WhatsApp
yang kita miliki dan melalui story WhatsApp.

Adapun teknik online marketing yang digunakan untuk tahap
promosi adalah periklanan online melalui FacebookAds, Instagram, dan
Whatsapp.

Pada teknik online marketing ini, kami memberikan diskon berupa
gratis ongkir pada setiap pembelian puding minimal 6 cup untuk jarak

maksimal < 3 km.
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Salah satu elemen penting dalam online marketing adalah aset,

berikut adalah aset digital yang digunakan untuk tahap promosi :

a) Akun media sosial
b) Identitas Brand ( Logo )

c) Jejak online (review/feedback dari pelanggan)
3.3 Pasca Produksi

Tahapan akhir yang dilakukan adalah kegiatan pelaporan yang
berada pada tahap pasca produksi. Tahap pelaporan berisikan laporan data
kegiatan mulai dari tahap pasca produksi dan tahap produksi dengan durasi
waktu tertentu. Tahap pelaporan ditujukan untuk mengetahui rangkaian
kegiatan usaha dan keuntungan yang didapat, sehingga diperoleh data yang

akurat sebagai Perubahan evaluasi.



BAB IV

HASIL YANG DICAPAI DAN POTENSI KEBERLANJUTAN

Rencana tahapan berikutnya yang akan dilakukan untuk mengembangkan

produksi NEFFY PUDING ini serta untuk meningkatkan jumlah penjualan adalah

dengan melakukan penjualan ready to eat, menambah varian rasa, varian bentuk

dan menambah produk baru selain pudding.

4.1 Pangsa Pasar/Konsumen
4.1.1 Anak sekolah

4.1.2

4.1.3

Anak —anak menjadi salah satu pasar potensial untuk dijadikan
target pemasaran dengan cara turun langsung mempromosikan produksi ke

anak-anak dengan tampilan produksi yang menarik dan di sukai.

Mahasiswa

Mahasiswa adalah konsumen yang cukup mudah, hanya dengan
menawarkan produk melalui media online yakni membagikan broadcast
berserta contoh foto produk di chat group dan otomatis konsumen akan
tertarik begitu melihat tampilan produk yang mempunyai berbagai varian

rasa tersebut.

Masyarakat Umum

Karena dalam strategi pemasaran menggunakan online marketing.
Maka target untuk konsumen tidak luput dari masyarakat umum yang
tentunya juga aktif menggunakan media online. Dunia bisnis online saat
ini tentu marak dikalangan masyarakat dunia dan banyaknya cara untuk
pemesanan produk yang akan dibeli. Maka dengan itu kami menyediakan
format pemesanan produk jika ada dari konsumen yang ingin memesan

produk kami dan itupun berlaku untuk semua kalangan.

11
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4.2 Meningkatkan profit
Berikut ini cara untuk meningkatkan profit dari produk kami :

Menambah produk atau layanan

S

Tingkatkan nilai jual kepada pelanggan

13

Mencari target konsumen baru

o

Jual produk dalam ukuran lebih besar

4.3 Menambah varian rasa baru dan bentuk

Selain melakukan penjualan ready to eat, rencana tahapan
berikutnya untuk produksi Neffy Puding adalah dengan menambahkan
varian rasa dan juga bentuk/ukuran yang lebih bervarian, agar lebih
menarik minat konsumen untuk membeli produk ini.

Pada tahap ini kami tidak hanya produksi pudding saja, tapi kami
membuat inovasi makanan baru yang dimana mengikuti trend yang ada di
kalangan masyarakat ketika penjualan pudding menurun, antara lain
produk yang kami produksi selain pudding adalah Ceker ayam pedas,

Kripik singkong dan Salad buah.

4.4 Kendala

Promosi

Kendala yang dialami saat ingin melakukan iklan pada halaman
Facebook, yang dimana mengakibatkan halaman dari akun tersebut tidak
bisa melakukan promosi iklan, dan ketika ingin mengajukan banding ke
pihak facebook halaman yang dipilih untuk diajukan banding tidak
terdapat dalam pilihan atau dapat disebut tidak ada satupun halaman
facebook yang bermasalah sehingga halaman yang ingin dijadikan untuk
periklanan tidak bisa melakukan promosi.

Salah satu cara yang kami lakukan adalah dengan cara membuat
halaman baru di akun facebook lain, sehingga halaman tersebut bisa

melakukan promosi iklan.
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Keuangan

Kendala dalam hal keuangan mengalami kerugian dikarenakan
kurangnya peminat pada produk yang telah kami produksi. Dalam hal ini
kerugian yang kami dapat lumayan besar , sehingga kami mencoba
varian baru untuk mengatasi hal tersebut. Namun, tidak disangka bahwa
untuk membuat sebuah varian baru adalah hal yang merugikan dalam
bisnis kami. Walaupun begitu kami tetap mencoba untuk mengatasi
kerugian tersebut dengan cara melakukan setiap penjualan dengan menu

yang berbeda — beda.

4.5 Penjualan yang efektif melalui akun media sosial

Dalam bisnis usaha kuliner yang kami jalankan ini terdapat tiga
akun media sosial yang kami gunakan. Yakni Instagram, WhatsApp,
Facebook. Dalam tiga akun tersebut WhatsApp adalah media sosial yang
efektif dalam teknik online marketing ini, untuk akun Instagram kami
hanya menggunakan sebagai tempat memperlihatkan produk kepada
masyarakat luas terutama di sekitar Palangkaraya dan untuk pemesanan
melalui Instagram kami menyediakan link WhatsApp yang sudah kami
tampilkan di profil Instagram Neffy Pudding. Untuk halaman Facebook
kami hanya gunakan sebagai tempat untuk iklan berbayar dan juga
menjangkau lebih banyak orang dari segi usia maupun jenis agar dapat

berminat pada produk Neffy Pudding.
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4.6 Pembuatan Iklan pada halaman facebook

1. Buatlah halaman facebooknya terlebih dahulu

C @ facebook.com/pages/creation/ e

_ fl can no.nunyam. Beranda Buat 87 'S

Buat Halaman

Hubungkan bisnis, diri Anda sendiri, aiau gerakan ke komunitas orang di seluruh dunia di Facebook. Untuk memulai, pilin kategori Halaman

1
'

Bisnis atau Merek Komunitas atau Tokoh Masyarakat
Pamerkan produk dan layanan, soroti merek, dan jangkau lebin Terhubung dan berbagi dengan orang di komunitas, organisasi, tim,
banyak pelanggan di Facebook grup, atau klub Anda.
Memulai Memulai

2. Pilihlah Bisnis atau Merek, dan masukan data lengkap halaman kita.

Buat Halaman

Hubungkan bisnis, dirt Anda sendir, atau gerakan ke komunitas orang di selun

Bisnis atau Merek

Terhubung dengan pelanggan, kembangkan pemirsa, dan pamerkan
produk Anda dengan Halaman bisnis gratis.

Nama Halaman

Neffy Pudding|

Kategoni

Tambahkan kategor untuk mendeskripsikan Halaman Anda L?)

Saat Anda membuat Halaman di Facebook, maka berlaku Kebijakan Halaman,
Grup, dan Acara.
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3. Buka laman Facebook Ads Manager. Pastikan Anda sudah login ke akun

Facebook yang kita gunakan untuk membuat halaman di Facebook
sebelumnya.

4. Pilih lah buat iklan.

y:‘ Kampanye NeffyPudding (66235561... w Bulan ini: 1 Okt 2019 = 24 0kt 2019 = Diupdate barusaja ()

Q  cari atau tambahkan filter

B
-— @ Kampanye 883 set Ikian ) ikian
13 Ekspor v - 1l Kolom: Kinerja w S Perincian v
Nama " Penayangan + g::;?ﬂ'm Anggaran Suntingan 51'3"::'?3 Hasil Jangkauan Impresi Bi“y;:;:
Di
Tidak Ada Hasil yang Ditemukan
Anda belum membuat iklan smaa sekali
Buat Iklan
Apa TUiUﬁn marketmg Anda? Bantuan: Memilih Tujuan
Kesadaran Pertimbangan Konversi
Kesadaran merek Lalu Lintas Kunjungan Konversi
Q Jangkauan Interaksi Penjualan katalog
Pemasangan aplikasi Kunjungan toko

Penayangan video

Pembuatan prospek

Pesan
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6. Pilih lokasi negara, dan mata uangnya.

Akun
Masukkan Info Akun Anda Pelajari Selengkapnya
Negara Akun Indonesia + Mata Uang dan Zona Waktu
Semua tagihan iklan dan data pelaporan
Mata Uang Rupiah Indonesia # Anda akan dicatat dalam mata uang dan
zona waktu ini. Untuk mengubahnya di
masa mendatang, Anda harus membuat
Zona Waktu AsialJakarta # akun iklan baru
WAKTU UTC ~ WAKTU LOKAL
23/10M19 18.04  24/10/19 01.04
Tampilkan Opsi Lanjutan «
Kembali Lanjutkan
7. Tentukan siapa saja yang diinginkan melihat iklan ini
Pemirza
Tentukan siapa saja yang Anda inginkan untuk melihat iklan Ands. Pelajar Selengkspmya
Buat Pemirza Baru Gunakan Pemirsa Tersimpan «
Pemirsa Khusus §
Hecualikan | Bust Baruw
Lokasi § Semua orang di lokasi ini w
e
ndonesia
@ Indonesia -
@ Termasuk Jelajahi

Tambahkan Lokasi secara Massa

Umur § 12w - G5+ w

Jenis Kelamin § m Lakilaki = Perempuan

Bahaza §
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8. Pilih format iklan yang akan ditampilkan

Format
PRilih bagaimana Anda ingin menyusun iklan Anda.

V]

O
Carousel Gambar atau Video Tunggal
2 gambar atau video yang bisa digulir Satu gambar atau video, atau tayangan slide dengan beberapa gambar

Tambahkan Instant Experience

Tarik perhatian orang-orang secara instan dengan pengalaman yang dimuat dengan cepat dan dioptimalkan untuk perangkat seluler yang
terbuka saat mereka berinteraksi dengan ikian Anda. Pelajari Selengkapnya
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4.7 Membuat short link Whatsapp di Instagram
1. Pada dasarnya untuk membuat link whatsapp menuju chat langsung, kita
bisa memanfaatkan script url seperti dibawah ini.
https://api.whatsapp.com/send?phone=6281237538786&text=Hal0%20Kak
%20Saya%20Mau%20Pesan%20Puding
Tinggal copy script url diatas, lalu ubah bagian no telpon (6281237538786)
dengan no milik Anda/Penjual, dan bisa juga mengubah kata-katanya.

*tanda %20 pada script url diatas artinya Space.

2. Setelah link itu kita buat maka akan kita persingkat link tersebut
menggunakan bit.ly, masuk ke situs bit.ly https://bitly.com/

.biu% Why Bitly? Solutions Features Pricing Resources Login Sign up

Shorten your link Shorten

Scroll to learn more

e

Pastekan lah link yang sudah kita edit tadi dalam form bit.ly setelah itu klik

shorten maka akan menjadi seperti ini

=

neffypudding v —

109

9 20 49
Postingan Pengikut Mengikuti

NeffyPudding

*Varian Rasa
*Varian Topping
*Free ongkir setiap pembelian 6 cup Puding =
&> Jin. Bukit Indah 3 No. 43, Palangkaraya.
. Order DM/klik link dibawah
| bitly/2Y50TNY |



https://bitly.com/
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4.8 Grafik Penjualan

Grafik Penjualan

Kripik

m Ceker

m Salad buah

B Pudding

a. Penjualan 1: Membuat pudding dengan jumlah awal pesanan
mencapai 70 cup lebih

b. Penjualan ke 2 : membuat pudding jua namun ada penurunan pesanan
pudding

c. Penjualan ke 3 : Penjualan ketiga juga ada penurunan dalam produksi
pudding dikarenakan tidak semua orang mau makan pudding berhari-
hari

d. Penjualan 4 : Pudding hanya diproduksi 20 cup lebih saja

e. Penjualan ke 5 : Kita membuat varian menu baru yaitu salad buah
yang dimana harga 1 salad berbeda dengan harga 1 pudding oleh
karena itu hanya dapat produksi 10 lebih cup besar untuk salad

f.  Penjualan ke 6 : Untuk produksi ceker tidak terlalu banyak yang minat

g. Penjualan ke 7 : Karena ceker pada penjualan sebelumnya sedikit jadi
kita fokuskan ke pembuatan salad lagi dan produksi salad pada

penjualan ke 7 meningkat dari penjualan salad sebelumnya
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h. Penjualan ke 8 : Sampai disini kita mencari inovasi baru lagi untuk
makanannya yaitu kripik singkong pedas, namun penjualan kripik
singkong pedas kurang diminati.

i. Penjualan ke 9 : Penjualan ke 9 kita menjual lagi salad buah namun
salad juga mengalami penurunan.

J. Penjualaan ke 10 : Karena salad mengalami penurunan maka kita
membuat pudding yang sudah lama tidak kita produksi dan penjualan

pudding ada peningkatan.



BAB V
PENUTUP

5.1 Kesimpulan

Berdasarkan bisnis yang telah dilaksanakan dapat disimpulkan bahwa
dalam memilih suatu usaha perlu mengetahui terlebih dahulu berbagai macam
hal yang berhubungan dengan usaha yang didirikan. Seperti mengetahui
peluang usaha, pemasaran produk, dan aspek — aspek lain yang berkenaan
dengan pendirian usaha sehingga usaha yang akan dijalankan dapat berjalan
dengan baik. Usaha puding ini merupakan suatu usaha skala kecil yang dapat
membantu menciptakan lapangan usaha baru.

Usaha ini tidak memerlukan modal yang cukup besar, namun
memerlukan perencanaan yang matang. Dan pada usaha ini kita tidak repot
lagi menawarkan produk secara face to face, hanya dengan berbekal sosial
media akan mempermudah kita menjangkau secara luas, dan efek yang kami
terima dalam teknik online marketing pada bisnis ini dapat memberikan
keuntungan tersendiri dalam mengelola bisnis secara mandiri.

Disini kita juga dapat memecahkan masalah pada penjualan pudding yg
menurun dengan membuat inovasi kuliner yg baru dan bervariatif. Serta
dengan menggunakan teknik online marketing ini penjualan akan semakin
mudah tanpa harus promosi keluar rumah, cukup kita posting foto-foto

produk yang dibuat maka akan dilihat masyarakat luas.

5.2 Saran

a. Dalam mendirikan usaha sebaik nya persiapkan segala sesuatu nya
dengan matang dan tepat sehingga usaha yang dijalankan dapat berjalan
dengan baik.

b. Dalam berwirausahaan diperlukan keyakinan, percaya diri, dan keuletan.
Seorang wirausaha haruslah selalu kretif dan inovatif serta selalu
mengikuti trend dan selera konsumen agar pelanggan tidak mudah bosan.

c. Semangat wirausaha harus selalu tertanam dalam diri kita, jangan mudah

menyerah menghadapi berbagai hambatan masalah.
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LAMPIRAN



Lampiran 1. Justifikasi Anggaran Kegiatan

1. Peralatan Penunjang

Material Just|f|k§15| Volume Harga Satuan Jumlah
Pemakaian
Panci .
Aluminium Beli 1 Rp. 38.000 Rp. 38.000
Pisau .
Aluminium Beli 1 Rp. 5.000 Rp. 5.000
Mangkok Kaca Beli 2 Rp. 6.000 Rp. 12.000
Piring Kaca Beli 2 Rp. 9.000 Rp. 18.000
Sendok Beli
Aluminium 2 Rp. 3.500 Rp. 7.000
Gelas Kaca Beli 1 Rp. 6.000 Rp. 6.000
Kompor Gas Beli 1 Rp. 289.000 Rp. 289.000
Aluminium
Blender Kaca Beli 1 Rp. 113.000 Rp. 113.000
SUB TOTAL (Rp) Rp. 495.000




2. Bahan Baku Produksi

Material I;]:r;t;flil;?;:l Volume Harga Satuan Jumlah
Agar-agar Bungkus 32 Rp. 4.000 Rp. 128.000
Kelapa Parut Buah 1 Rp. 3.000 Rp. 3.000
Buah Naga Buah 3 Rp. 13.000 Rp. 39.000
Oreo Bungkus 7 Rp. 8.700 Rp. 60.900
Susu Putih Kaleng 9 Rp. 9.000 Rp 81.000
Gula Merah Bungkus 1 Rp. 5.000 Rp. 5.000
Cup Puding Pack 6 Rp. 15.000 Rp. 90.000
Sendok Pack 3 Rp. 9.000 Rp. 27.000
Plester Pack 3 Rp. 3.000 Rp. 9.000
Plastik Bungkus 2 Rp. 5.000 Rp. 10.000
Nutrijel Bungkus 5 Rp. 7.000 Rp 35.000
Gula putih Kg 1 Rp. 14.000 Rp. 14.000
Anggur Buah 3 Rp. 5000 Rp. 15.000
Rasa-Rasa Renteng 5 Rp. 10.000 Rp.50.000
Gas Elpiji Beli 4 Rp. 5.000 Rp. 20.000
Pulsa Listrik Beli 4 Rp. 5.000 Rp. 20.000
mangga Buah 4 Rp.15.000 Rp. 60.000
Ceker ayam Kg 1 Rp.25.000 Rp. 25.000
Bawang putih Ons 1 Rp. 2.500 Rp. 2.500
Bawang Merah Ons 1 Rp.2.500 Rp. 2.500
kunyit Ons 1 Rp.1.000 Rp. 1.000
jahe Ons 1 Rp. 1.000 Rp. 1.000
serai Ons 1 Rp. 2.000 Rp. 2.000
Daun jeruk Lembar 10 Rp.2.000 Rp. 2.000
Kemiri Bungkus 1 Rp.2.000 Rp.2.000
Cabe Ons 1 Rp.5.000 Rp.5000
Tempat Ceker Pack 1 Rp. 15.000 Rp.15.000
Reyko Bungkus 2 Rp.2.000 Rp.2.000




Garam Bungkus 1 Rp. 3.000 Rp. 3.000

Singkong Kg 2 Rp. 5.000 Rp. 10.000
Gula merah Bungkus 1 Rp. 5.000 Rp. 5.000

Cabe Ons 1 Rp. 3.000 Rp.3.000

Plastik Klip Pack 1 Rp. 15.000 Rp. 15.000
Bubuk Cabe Bungkus 3 Rp. 1.000 Rp. 1.000

Mayones Bungkus 3 Rp.29.000 Rp.87.000
Buah Melon Kg 3 Rp.10.000 Rp.30.000
Buah Apel Buah 15 Rp. 1.000 Rp. 15.000
Buah Lengkeng Ons 1 Rp. 5.000 Rp. 5.000

Buah Anggur Ons 2 Rp.5.825 Rp. 11.650
Nutrijel Bungkus 5 Rp. 5.000 Rp. 25.000
Keju Bungkus 5 Rp. 12.000 Rp. 60.000
Agar-agar Bungkus 4 Rp. 4.000 Rp. 16.000
Cup Salad Pack 3 Rp.15.000 Rp. 45.000
Sendok Salad Pack 3 Rp. 5.000 Rp. 15.000

SUB TOTAL (Rp) Rp.1.073.550




3. Lain-Lain

Material Just|f|k§15| Volume Harga Satuan Jumlah
Pemakaian
Bensin Liter 30 Rp. 10.300 Rp. 309.000
Kuota Internet GB 30 Rp. 5.700 Rp. 171.000
Administrasi Per-Hari 3 Rp. 10.000 Rp. 30.000
Iklan
Seminar Hasil
Penelitian - - Rp. 200.000 Rp. 200.00
Pembuatan
Laporan - - Rp. 250.000 Rp. 250.000
Perusahaan
Penggandaan i i
dan Penjilidan Rp. 10.000 Rp. 10.000
Publikasi - - Rp. 250.000 Rp. 250.000
SUB TOTAL (Rp) Rp. 1.220.000

TOTAL KESELURUHAN

Rp. 2.821.550




Lampiran 2. Akun Sosial Media

16:34 5,0KB/d & Ll il B T

neffypudding ~ =

109 kunjungan profil dalam 7 hari terakhir

9 20 49
Postingan Pengikut Mengikuti

NeffyPudding
Produk/Layanan
*Varian Rasa
*Varian Topping
*Free ongkir setiap pembelian 6 cup Puding &
&> Jin. Bukit Indah 3 No. 43, Palangkaraya.
¥ Order DM/Klik link dibawah
bit.ly/2¥50TNY

Edit Profil Promosi Email

iz &)
n Q B O @

Gambar 1.1 Akun Instagram

Anda dalam Mode Data (?) Buka Gratis ‘
€ Q Cari @
y -
Beranda Halaman Lainnya

Y1 U= wounu

oliclorlol

\l

@

e @

TAMBAHKAN TOMBOL

%] © %

Kirim Foto Lihat Sebagai Edit Halaman

effyPudding

o Belum Ada Penilaian + Dapur/Memasak

Beranda Postingan Ulasan Video Foto

SRS

Gambar 1.2 Halaman Facebook



Lampiran 3. Foto-foto Produk

Gambar 2.2 Pudding Oreo



Gambar 2.4 Pudding Mangga



Gambar 2.6 Salad
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Gambar 2.8 Ceker ayam pedas



Lampiran 4. Foto Kegiatan

Gambar 3.1 Pembuatan Pudding

Gambar 3.2



Gambar 3.4



Lampiran 5. Logo Produk

Gambar 4.2



Lampiran 6. Analisa dan Hasil Iklan Facebook

Untuk teknik online marketing kami sebelum menggunakan iklan penjualan kami
mengalami penurunan penjualan, dan setelah kami mengiklankan produk pada penjualan ini
mengalami ketidakstabilan dalam keuntungan penjualan, dan pada minggu trakhir ada nya
peningkatan penjulan dari produk kami.

Lihat Hasil X
B sekilas 4 Edit
Kinerja Pratinjau
Anda sudah membelanjakan Rp 29.993 selama 3 hari
£ Choco Pudding
Interaksi Postingan Orang yang i
Dijangkau 3.078 [
Biaya per
Interaksi Rp 39
Postingan
Apakah Anda puas dengan iklan ini?
Aktivitas
Tk
£+ Dengan mengklik Tambah Anggaran, maka Anda setuju dengan Syarat & Ketentuan Facebock | Pusat Bantuan
Promosikan Postingan Lainnya Tutup




Lampiran 7. Struktur Organisasi

Nama : Aditya M. Yogi R
NIM : E1757401019

Jabatan : Ketua Pelaksana

Nama : Fikna Siregar

NIM :E1757401005

Jabatan : Sekretaris

Nama : Ega Silvia
NIM :C1657201063

Jabatan : Bagian Produksi

Nama : Yeni
NIM :E1757401018

Jabatan : Bendahara

Nama : Nikita Anggriana
NIM :C1657201065

Jabatan : Bagian Promosi




Lampiran 8. Dokumentasi Seminar
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DAFTAR HADIR PESERTA PKL

Juli, 2019
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DAFTAR HADIR PESERTA PKL
September, 2019
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Tanggal/Paraf
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C1657201065
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Ketua

Program Kerja
“Neffy Pudding”

No Uraian
Kegiatan

Waktu Pelaksanaan

Bulan Juli

Bulan Agustus

Bulan September

Keterangan

1 | Membentuk
struktur
organisasi

2 | Membuat
laman Neffy
Pudding di
Facebook

3 | Membuat
akun Neffy
Pudding di
Instagram

4 | Memposting
produk pada
FJB
Facebook

5 | Rapat
Organisasi

Minggu
ke 3

Minggu
ke 4

Minggu
ke 1

Minggu ke | Minggu ke
2 3

Minggu ke
4

Minggu ke 1

Terlaksana

Terlaksana

Terlaksana

Dst

Terlaksana

Terlaksana




. Sekretaris

No

Uraian
Kegiatan

Waktu Pelaksanaan

Bulan Juli

Bulan Agustus

Bulan
September

Keterangan

Membuat
daftar
bahan-
bahan

Mencatat
daftar
pemesan

Dst

Minggu | Minggu
ke 3 ke 4

Minggu ke | Minggu ke | Minggu ke
1 2 3

Minggu ke 4

Minggu ke 1

Terlaksana

Terlaksana




Bendahara

Waktu Pelaksanaan Keterangan
No Uraian Bulan Juli Bulan Agustus Bulan September
Kegiatan Minggu | Minggu | Minggu ke | Minggu | Minggu | Minggu ke Minggu 1
ke 3 ke 4 1 ke 2 ke 3 4

2 | Menghitung Terlaksana

Laba Rugi
3 | Mengelola Terlaksana

keuangan

Dst




Bagian Promosi dan Pemasaran

Waktu Pelaksanaan Keterangan
No Uraian Bulan Juli Bulan Agustus Bulan September
Kegiatan Minggu | Minggu | Minggu ke | Minggu | Minggu | Minggu ke Minaau 1
ke 3 ke 4 1 ke 2 ke 3 4 99

1 | Menyediakan Terlaksana

Informasi

untuk

konsumen
2 | Memasarkan Terlaksana

produk

Dst




5. Bagian Produksi

No

Uraian
Kegiatan

Waktu Pelaksanaan

Bulan Juli

Bulan Agustus

Bulan September

Keterangan

Membuat

Pudding

1.Rasa Oreo

2.Rasa Gula
merah

3.Rasa Buah
naga

Membuat

Pudding

1. Rasa Oreo

2.Rasa Gula
merah

3.Rasa
Coklat
Susu

Membuat

Pudding

1. Rasa Oreo

2.Rasa
Mangga

3.Rasa Buah
naga

Membuat
Ceker pedas

Minggu

Minggu ke
1

Minggu | Minggu
ke 2 ke 3

Minggu ke
4

Minggu 1

Membuat
Salad buah

Terlaksana

Terlaksana

Terlaksana

Terlaksana

Terlaksana

Terlaksana




Membuat
Kripik
Singkong
pedas

Palangkaraya, 5 September 2019
Mengetahui,

Dosen Pembimbing PKL Kewirausahaan

Norhayati, M.Pd
NIK. 198805222011004




Evaluasi Kinerja “Neffy Pudding”

1. Ketua
No Uraian Kegiatan Tolok Ukur Capaian Keterangan
1 Membentuk struktur organisasi iérllélr(;lsg l(zganlsa3| telah terbentuk dan telah disepakati oleh semua anggota Terlaksana
2 g/iI?:rZE:t;a;;iman Neffy Pudding Laman facebook Neffy Pudding telah dibuat dan telah diaktifkan Terlaksana
3 g/ilelrr:;li[):g:az?n(un Neffy Pudding Akun Instagram Neffy Pudding telah dibuat dan telah diaktifkan Terlaksana
4 Ill/!aecr:bp(;)(flimg produk pada FJB Memposting atau share foto produk yang telak dibuat Terlaksana
5 Membuat rapat R_apat mengenai produk yang sudah jadi atau yang akan dibuat sesuai pasar | Terlaksana
di masyarakat
Dst
2. Sekretaris
No Uraian Kegiatan Tolok Ukur Capaian Keterangan
1 | Membuat daftar bahan-bahan Bahan-bahan yang akan digunakan untuk membuat produksi pudding Terlaksana
2 | Mencatat daftar pemesanan Daftar-daftar pemesan pudding Terlaksana
3
Dst




Bendahara

No

Uraian Kegiatan Tolok Ukur Capaian Keterangan
1 | Mencatat Pengeluaran dan Mencatat dan menghitung uang untuk membeli bahan-bahan dan Terlaksana
pemasukan pemasukan uang
2 | Mengelola keuangan Mengelola uang yang akan dipergunakan untuk apa Terlaksana
3
Dst
Bagian Promosi dan Pemasaran
No Uraian Kegiatan Tolok Ukur Capaian Keterangan
Posting foto produk di Terlaksana
1 | Instagram dan Halaman Posting atau Upload foto produk pada Sosial Media
Facebook
2 | Mengiklan kan produk Iklan melalui Instagram Ads dan Facebook Ads Terlaksana
3

Dst




Bagian Produksi

No Uraian Kegiatan Tolok Ukur Capaian Keterangan
! \')g‘:g:?:;gwdmg dengan Membuat pudding dengan rasa Oreo, Buah naga, Mangga, Gula merah Terlaksana
2 Membuat ceker pedas ::\)/llfjrgi%at produk baru yang berbeda sesuai dengan minat masyarakat selain Terlaksana
3 Membbuat salad buah ::\)/llfjrgi%at produk baru yang berbeda sesuai dengan minat masyarakat selain Terlaksana
4 | Membuat Kripik singkong Membuat produk baru yang berbeda sesuai dengan minat masyarakat selain

. Terlaksana
pedas pudding

Dst

Palangkaraya, 4 September 2019

Mengetahui,

Dosen Pembimbing PKL Kewirausahaan

Norhayati, M.Pd
NIK. 198805222011004




Laporan Keuangan
Neffy Pudding

Bulan - Juli 2019

Periode Penjualan |

Modal

Pendapatan Rp. 265.000
Biaya Produksi Rp. 20.000

Biaya Bahan Baku Rp. 74.000

Biaya Promosi Rp. 10.000 +

Total Biaya Keseluruhan Rp. 104.000
Laba/Rugi Rp. 161.000
Periode Penjualan 11

Modal

Pendapatan Rp. 224.000
Biaya Produksi Rp. 10.000

Biaya Bahan Baku Rp. 35.000

Biaya Promosi Rp. 5.000 +

Total Biaya Keseluruhan Rp. 50.000

Laba/Rugi Rp. 174.000

Rp. 179.000

Rp. 106.700



Periode Penjualan 111

Modal

Pendapatan

Biaya Produksi Rp. 10.000
Biaya Bahan Baku Rp. 37.000
Biaya Promosi Rp. 5.000 +

Total Biaya Keseluruhan

Laba/Rugi

Periode Penjualan 1V

Modal

Pendapatan

Biaya Produksi Rp. 20.000
Biaya Bahan Baku Rp.60.000
Biaya Promosi Rp. 10.000 +

Total Biaya Keseluruhan

Laba/Rugi

Rp. 265.000

Rp. 52.000

Rp. 213.000

Rp. 80.500

Rp. 90.000

Rp. - 9.500

Rp. 179.300

Rp. 90.200



Periode Penjualan Keseluruhan Bulan Juli 2019

Modal

Pendapatan

Biaya Produksi

Biaya Bahan Baku

Biaya Promosi

Total Biaya Keseluruhan

Laba/Rugi

Rp. 834.500
Rp. 60.000
Rp.206.000
Rp. 30.000 +
Rp. 90.000
Rp. 744.500

Rp. 555.200



Bulan
Periode

Modal

Pendapatan

Biaya Produksi

Biaya Bahan Baku

Biaya Promosi

: Agustus 2019

Penjualan V

Total Biaya Keseluruhan

Laba/Rugi

Periode

Modal
Pendapatan
Biaya Produksi
Biaya Bahan Baku

Biaya Promosi

Penjualan VI

Rp. 151.000
Rp. 10.000
Rp. 136.000
Rp.5.000
Rp.151.000
Rp.0
Rp. 32.000
Rp. 10.000
Rp. 43.000
Rp.10.000

Rp. 151.000

Rp. 63.000



Total Biaya Keseluruhan Rp. 63.000

Laba/Rugi Rp. - 31.000

Periode Penjualan VI
I Modal Rp. 174.500
Il Pendapatan Rp. 200.000
Il Biaya Produksi Rp. 10.000

Biaya Bahan Baku Rp. 136.000

Biaya Promosi Rp.10.000

Total Biaya Keseluruhan Rp. 156.000

Laba/Rugi Rp. 44.000

Periode Penjualan V111
| Modal Rp. 24.000
Il Pendapatan Rp. 45.000

Il Biaya Produksi Rp. 10.000



Biaya Bahan Baku Rp. 15.000

Biaya Promosi Rp.5.000

Total Biaya Keseluruhan

Laba/Rugi

Periode Penjualan 1X

Modal

Pendapatan

Biaya Produksi Rp. 10.000
Biaya Bahan Baku Rp. 99.000
Biaya Promosi Rp.10.000

Total Biaya Keseluruhan

Laba/Rugi

Periode Penjualan X

Modal

Rp. 30.000

Rp. 15.000

Rp. 110.000

Rp. 119.000

Rp. - 9.000

Rp. 135.000

Rp. 83.200



Pendapatan Rp. 143.500
Biaya Produksi Rp. 10.000

Biaya Bahan Baku Rp. 74.000

Biaya Promosi Rp.10.000

Total Biaya Keseluruhan Rp. 94.000
Laba/Rugi Rp. 49.500
Periode Penjualan Keseluruhan Bulan Agustus 2019
Modal

Pendapatan Rp. 681.500
Biaya Produksi Rp. 60.000

Biaya Bahan Baku Rp.503.000

Biaya Promosi Rp. 50.000 +

Total Biaya Keseluruhan Rp. 613.000
Laba/Rugi Rp. 68.500

Rp. 630.700



Sisa Modal Pembelian Bahan Baku

Pada penjualan pertama

Modal awal : Rp. 179.000

Pendapatan Awal : Rp. 265.000

Jadi uang yang di dapat pada penjualan pertama adalah : Rp. 265.000

Pada penjualan kedua

Modal yang di perlukan ‘Rp. 106.700

Pendapatan kedua ‘Rp. 224.000

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual pertama - Modal penjualan kedua + pendapatan kedua
Rp. 265.000 — Rp. 106.700 + Rp. 224.000= Rp. 382.300

Pada penjualan ketiga

Modal yang diperlukan ‘Rp. 179.300

Pendapatan ketiga ‘Rp. 265.000

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual kedua - Modal penjualan ketiga + pendapatan ketiga
Rp. 382.300 — Rp . 179.300 + Rp. 265.000 = Rp.468.000

Pada penjualan keempat

Modal yang diperlukan ‘Rp. 90.200

Pendapatan keempat ‘Rp. 80.500

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual ketiga-Modal penjualan keempat+ pendapatan keempat
Rp. 468.000 — Rp . 90.200 + Rp. 80.500 = Rp.458.300



Pada penjualan kelima

Modal yang diperlukan ‘Rp. 151.000

Pendapatan kelima ‘Rp. 151.000

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual keempat - Modal penjualan kelima + pendapatan kelima
Rp. 458.300 — Rp . 151.000 + Rp. 151.000 = 458.300

Pada penjualan keenam

Modal yang diperlukan ‘Rp. 63.000

Pendapatan keenam ‘Rp. 32.000

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual kelima - Modal penjualan keenam +pendapatan keenam
Rp. 458.300 — Rp . 63.000 + Rp. 32.000 = Rp. 427.300

Pada penjualan ketujuh

Modal yang diperlukan ‘Rp. 174.500

Pendapatan ketujuh :Rp. 200.000

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual keenam - Modal penjualan ketujuh + pendapatan
ketujuh

Rp. 427.300 — Rp . 174.500 + Rp. 200.000 = Rp.452.800

Pada penjualan kedelapan

Modal yang diperlukan ‘Rp. 24.000

Pendapatan kedelapan ‘Rp. 45.000

Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :

Uang yang di dapat pada penjual ketujuh - Modal penjualan kedelapan + pendapatan
kedelapan

Rp. 452.800— Rp . 24.000+ Rp. 45.000= Rp. 473.800



e Pada penjualan kesembilan
Modal yang diperlukan ‘Rp. 135.000
Pendapatan kesembilan ‘Rp. 110.000
Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :
Uang yang di dapat pada penjual kedelapan - Modal penjualan kesembilan + pendapatan
kesembilan
Rp. 473.800—- Rp . 135.000+ Rp. 110.000= Rp. 448.800

e Pada penjualan kesepuluh
Modal yang diperlukan ‘Rp. 83.200
Pendapatan kesepuluh ‘Rp. 143.500
Jadi sisa uang pada penjualan ini adalah sebagai berikut :
Uang yang di dapat pada penjual kesembilan - Modal penjualan kesepuluh + pendapatan
kesepuluh
Rp. 448.800- Rp . 83.200+ Rp. 143.500= Rp. 509.100

Jadi sisa modal dari keseluruhan penjualan adalah : Rp. 509.100






KUESIONER EVALUAST BIMBINGAN

e

(Evaluasi terhadap Dosen P

bing diisi Mahasiswa )

| '
"m?_'fj-fmb'j"}j'_"f____“_ NMorhdiabi, .08 e
 Mahasiswa Asghaten Tahua l},oq— '
Scmutef yang dnempuh saat tini \/ ({L‘?ma '\
Bzdang thmm PKL Terpadu B? t\org \égu_“ (‘qum\\'\c\o\'\
sesia ES—— Sk RN
Evaluasi ‘é‘"‘:{f’ Kurang - Cukup Sering iangal_
valuasi e = A + Sering
(<20%) (21 40%) (41- 606) (61 - 80%) (>81%)
S . seilos s B .
Pertemuan Dosen dengan Mahasiswa bimbingan baik secara ; L— i
Iangsung / kontak pesan / lelpon i l
e i e - S s I
- Dosen memberikan pengarahan selama Mahasiswa PKL Tcrpadu ' i : i :
H oy esadne; - —— e - —— b mrma v e it 4 e e 420 . — - R, Y- —-—_..1
' Dosen memotivasi dan membantu Mahasiswa memmuskan ‘ :

Topnk / Judul yang Inovatif

Dosen mengarahkan Mahasiswa cara mengakses ]umal
. elektronik maupun mformas: ilmiah cetak

Dosen memberikan arahan temang kode etik Mahasiswa

' Dosen memberikan arahan tentang metode peleksanaan kegiatan
. Dosen memhenkan arahan tentang pengemban;,nn diri dan
softskill

. Dosen memberikan informasi dan menga.rahkan karya tulis
. dalam program kreativitas Mahasnswa dan kcha(m Mahasiswa

' Dosen mengarahkan Mahasiswa menulis proposal / laporan
| sesuai pedoman yang berlaku

! Dosen memberikan teladan / falsafeh h.uiup dalam

pubumn/lwu-km

| Dosen mengarahkan Mahasiswa dan memberi masukan pada saat
akan seminar

Dosen memberikan penjelasan ulang terhadap revisi / koreksi
lerlulls yang dllakukan setelah seminar

Dosen membenkan arahan dan peluang Rer]a sama terhadap
kcglatan PKL xerpadu

Dosen ikut meninjau lokasi dan kegmm penclman

e Saran saudara  terhadap proses bimbingan PKL Terpadu

s\-/%

...__.J___--_-é.., B [ |
| e
I. i |

——

ORI ESS—" F—

. Palangka Raya..'?.’.‘i..&?ﬂ?:&t\.\ﬁr 09

N EdsT 409 W T

Mahasiswa PKL,

%

Yl’.t\?




Kl'IESIONER EVALUASI BIMBINGAN
(Evaluasi terhadap Dosen Pembimbing diisi Mahasiswa )

‘ Nama Dosen Pc.mbnmbmg

R

[
: | /\/o;-Aayah' , M P
i Mahasiswa Angkua.n Tabun 20! ‘

v [ SR e

: Semcsleryang dnempuh saat tini VY Col 7-(/]://1)

BxdangKeglalanl‘KL’]crpadu ; BID/)NC LEWIRAYSA HAAN

Kurang 1 ; Sangat
Euakie Sehall | zlfu pr A o1 oy S
(<20%) | (21 - 40%) (41 - 60%) (6] - BO); (5107
Pertemuan Dosen dengan Mahasiswa bimbingan baik secara I :‘
Iangsung / komak pcsan / lelpon t i L~
Ao —— ton .-} - wamnsim ok 963
Dosen memberikan pengarahnn selama Mahasiswa PKL Terpadu ' sl '
; R e S Slbsmmtin i s ey | - U RO
H H \ i
Dosen niemotivasi dan membantu Mahasiswa mcrumuskan } -2
Topik / Judul yang Inovatif ! |
- S I — -
Dosen mengarahkan Mahasiswa cara mcngakscs jurnal
elektronik rnaupun informasi ilmiah cetak ’! il
Dosen memberikan araban lemang kode etik Mahas:swn ’ v
" Dosen membcnkan arahan tcnlang metode pelnksmaan kegiatan L \/
. Dosen mcmhcnkun arahan tentang pengembanban diri dan |
. softskill ! ! ’
e i TP o SRS Y . PRI DB B i) Sy
. Dosen memberikan informasi dan mengm'ahkan karya tulis { '
. dalam program kreativitas Mshaslswa dan kcgmun Mahasiswa | A O o l i
oo o oo et oS s AR U IS S e S|
| Dosen mengarahkan Mahasiswa mcnuhs proposal / laporan - ; \/ !
. sesuai pedoman yang berlaku i !
U e v e i e . — roemmpre— et - = b e mnsrm—— e w——— -
. |
* Dosen memberikan teladan / falsafah hxdupdahm b~ !
: pcrbumn/k..u-km , ! !
. Dosen mcngarnhkan Muhaswwa dan memberi masukan pada saat o !
* akan seminar
........ s camiimnss 2 BRRS y =
Dosen membenkan pen]elasan ulang terhadap revisi / koreksi ; s
. tertulis yang dilakukan setelah seminar ;
Dosen membenkan arahan dan peluang kerja sama terhadap E : L 7
kegiatan PK.L terpadu [ i
oo ae T e ™ o5 --
Dosen ikut mcn'njau lokasi dan kegman penellunn J N~ |

» Saran saudara terhadap proses bimbingan PKL Terpadu

Palangka Raya. 99 Sertermbér dolg

Mahasiswa PKL,

k-

£64.. Sieyed.

NIV & ,4 <330/04%.....



KI'IES!ONER EVALUAST BIMBINGAN
(Evaluasi terhadap Dosen Pembimbing diisi Mahasiswa )

/\./orhac Iy /"]
*:90(9 5
i

i Nnma Dosen Pembxmbmg

Mnhasnswa Angkatan Tahun

Semes!er yang dﬂempuh saat tini

Bndang Kegmun PKL Terpadu f La,_.} mumhaah <
l\urang Kurang
Evaluasi Sekali
(<20%)
= SELREE S e ~.l______..
Pertemuan Dosen dengan Mahasiswa blmbmgan baik secara !
Iangsung / kontak pesan / lelpon H
- SR
Dosen memberikan pengarahan selama Mahasiswa PKL Terpadu |
—— . i S— ——— o = o ______j'____..__

i Dosen memotivasi dan membantu Mahasns“n merumuskan
i Topik / Judul yang Inovatif :
— i :
Dosen mengarahkan Mahasiswa cara mengakses Jumal |
elektronik maupun informasi ilmizh cetak i

Dosen memberikan arahmlenmg kode etik Mahasiswa

d pduks:uuan keuiatan i

Dosen berikan arah

S

, Dosen mernbenkan arahan tentang pengembanban diri dan

. softskill

Dosen memberikan informasi dan mengarahkan ka.rya wlis
dalam progrnm kreativitas Mahasiswa dan kcgmlan Mahasiswa

Cukup :
I("l 40%) i(41 - 60%) (61 - 80%) (>8|°/)

i

i

Dosen mengarahkan Mahasiswa menulis proposal / laporan

sesuai peduman yang berlaku

i i

Dosea memberikan teladan / falsafah hidup dalam

Dosen mengmhkan Mahasiswa dan memberi masukan pada saat
. akan seminar

Dosen memberikan penjelasan ulang lerhadap revisi / koreksi
tertulis yang dnlakukan setelah seminar H
Dosen membenkan arahan dan peluang kcqa sama terhadap

kcgla(an PKL terpadu

" Dosen ikut meninjau lokasi dan kcgnmn penelmnn !

perbuaunnma -kata : .

—-- - e e ] =

e Saran ggdme{hafigla_gmsa bimbinggn VPKL Tgrpadu

Palangka Rayasl?‘&q’w 2°l_.9

Mahasiswa PKL,

patg 006G

fan e A5 qotoly

.



Mnhanswn Anskuum Tnhun

' Semester yang dllcmpuh saat Lini

KUESIONER EVALUAST BIMBINGAN
ing diisi Mahasiswa )

2 e

(Evaluasi terhadap Dosen P
Nama Doacn thblmbmb

B iNO'haga(’.i._
i

1 ( ruJuu)

Bidang Kegiatan PK.L Terpadu

Evaluasi

Pertemuan Dosen dengan Mahasiswa bimbingan baik secara
Inngsung / kontak pesan / lelpon

Dosen mcmbcnkun pen;,arnhan selama Mllmsnswn PKL Terpadu
Dosen memotivasi dan membantu Mahasiswa merumuskan
Topxk / Judul yang Inovatif

Dosen mengarahkan Mnhasnswa cara mcngahses jurnal
elektronik maupun mformm ilmiah cetak

Dosen memberikan a.mhan tcnu\nl, g kode etik Mahasiswa

' Dosen memberikan arahan tentang metode pelaksnnun kegintan

Dosen memberikan arahan tentang pengembangan diri dan
soﬂsklll

Dosen ncmbcnkan mformaﬂ dan mcngarnhkan karya tulis
dalam program kreativitas Mahasiswa dan kegiatan Mahasiswa

f» Dosen mengarahkan Mahasiswa mcnuhs proposal / laporan
© sesuai pedoman yang berlaku

Dosen memberikan (elndnn.l falsafah h:dup dalam
perbuaumc..la-kata

. Dosen mengnmhknn Mahasiswa dan memberi masukan pada saat

akan seminar

Dosen memberikan penjelasan ulang terhadap revisi / koreksi
tertulis yang dilekukan setelah seminar

Dosen memberikan arahan dan peluang kerja sama terhadap

kegiatan PKL terpadu

Dosen ikut mcmnjau lokasi dan kcgman penchuan

® Saran saudara terhadap proses bimbingan PKL Terpadu

Palangka Raya

(NIKII:
/CAGTAOLOGS....

NIA

md

; KEu)lkauFAHAA_AJ

1
|

Kurang
Sekali
(<20%)

' Kurang Cukup Sering

(21 - 40%) (41 - 60%) (61 - 80%).

Mahasi

I-}- geptember -‘lmg

“357'\4'\6- )

Sangat
Sening
(>81%)




KUESIONER EVALUAST BIMBINGAN
(Evaluasi terhadap Dosen Pembimbing diisi Mahasiswa )

Nama Dosen Pembimbing

Mahasiswa Angkatan Tabun

Semester yang: duempuh saat tini U ( lea)

) Bldlng chman PKL Tcrpadu
Evaluasi

Pertemuan Dosen dengan Mahasiswa bimbingan baik secara
langsung / kontak pesan / lelpon

Dosen memberikan pengarahan selama Mahasiswa PKL Terpadu :

e NORN

Dosen memotivasi dan membantu Mahasiswa merumuskan
! Topik / Judul yang Inovatif

{— A
Dosen mengarahkan Mahasiswa cara mengal.scs )uma.l
elektronik maapun informasi ilmiah cetak

' Dosen memberikan arahan lcmng kode etik Mahasiswa

" Dosen memberikan arshan tentang metode pelaksanaan kegiatan
Dosen memberikan arahan tentang pengembangan diri dan
softskill

Dosen membcnknn informasi dan menganhkan kuya tulis
dalam program kreativitas Mahasiswa dan kegmun Mahasiswa

Dosen mengarahkan Mahasiswa menulis proposal / laporan
sesuai pedoman yang berlaku

Dosen memberikan teladan / falsafah hidup dalam
pefbumn/kula-kna

akan seminar

Dosen memberikan penjelasan ulang terhadap revisi / koreksi
tertulis yang dilzkukan setelah seminar

' Dosen memberikan arahan dan peluang Lcrja sama terhadap
kcgman PKL terpadu

t e — - - S——

| Dosen ikut meninjau lokasi dan kcgman penelman

. Sm_ﬁﬁ"éeﬁsth@_?m_ﬂ bimbingan PKL Terpadu

i
[y

=z
E]
&
3
g

Dosen mengarahkan Mahasiswa dan beri masukan pada saat

i/\)mhﬁau R
| ,

Kurang ; Kurang . Cukup Sering

(E;‘;i}j) |(21 - 40%)](41 - 60%) Gl -30%)'
. \/ ;
 fmaan sust v
i g e
]

i

-’ |

e e b e s das et g

S e JIb ..

B s ettt et S —_——

i
i

Sansal
Ting
(>8 1%)

Palangka Raya.. ’7.“?«’“)-&" ﬂdl"

Mahasiswa PKL,

1{&09 y

NIM 6'7( }lomf ..................



DAFTAR HADIR PESERTA
SEMINAR PRAKTEK KERJA LAPANGAN

1. Kelompok Penyaji g\dan%?KL—Kem:muf«Wm"HeFP/ND D'mh
2. Hari/ Tanggal Qabtn ;28 September ;19
3. Waktu vieiee..... WIB s.d Selesai
4. Judul Penelitian ~ : TEKMC DAURNE MMKETINE PADA UZAHA
JULWNER DERPY  PUDINE
No Nama Peserta NIM Tanda Tangan
I [ANAY Agss9dacld .
2. QL ALatwa UESS 200\S P
3, Riomy AnereiA MAFINOA | cUesS20\00
4. MARTUA CRASTioA é\,aﬁno on
5. |ERWIN PRATAMA | cle57201063
6. |YEHEZKIEL RAYNALDE | C1( 672010 55
7. | SUPR1YAD) C1665 201020 - N
8. |wiRANDA AGNES TASYA | C1655 2010 21 i
9. | Yosua Witemorang €1655201025 %
10. | ™. Mawand Aoagel | ojbss go10as '
L Imybasmad condra | C§5F 201036 Dyt
12, [papit Chan dge | <1657 zoloan 52
13. | Ard.  pur Bireen | Clis320(0 H Mx
14. |MueDANTY ERSIYCIL 2% A’
15. D ey Fywanoo 11531 W Vo1q
|16, [M.pnler vigremn | ERcruminey
17. |RAHmaT 2uciarao |[C165F 20028

19.

18. |andie gafutva

CleSF oSk

20.

Hovb \Quesyon |

Uhwsfew :

Cles320103G

C b5 P20 0% %

_2d.
22.

Annad  sueiyaneo

UbstFelofr

KA APRALIA

ClbS 201059

23.

Mengetahui, »

Palangka Raya, . %8 . Seprember 19

Penyaji,

Aolorg" ) - Yom; £




SEKOLAH TINGGI MANAJEMEN INFORMATIKA DAN KOMPUTER

(STMIK) PALANGKARAYA
JI. G. Obos No.114 Telp.(0536) 7224593 Fax (0536) 3225515 Palangkaraya
email : humas@stmikplk.uc.id - website: www.stmikplk.ac.id

SURAT TUGAS KEWIRAUSAHAAN
Nomor : 013/STMIK-5/PM/VII/2019

Yang bertanda tangan dibawah ini :

Nama : Maura Widyaningsih, S Kom., M.Cs.
NIK - 19750223200902

Jabatan - Kepala Unit Penelitian, Publikasi dan Pengabdian pada Masyarakat
(UP3M) STMIK Palangkarava

Dengan int memberikan tugas kepada :

Nama : Aditya M. Yogi Ramadhan

NIM - E1757401049

Sebagai  : Ketua Pelaksana Kegiatan

Anggota 1. Norhayati, M.Pd NIK. 198805222011004
2. Ferdiyani Haris, M.Kom NIK. 198102232005104
3. M. Ichsan, ST., M.Kom NIK. 198001192006101
4. Yeni NIM. E17574010138
5. Fikna Siregar NIM. E1757401005
6. Nikita Anggriana NIM. C1657201065
7. Ega Silvia NIM. C1657201063

Untuk melaksanakan kegiatan Kewirausahaan dengan judul “Teknik Online Marketing
Pada Usaha Kuliner Neffy Puding”.

Demikian surat ini dibuat agar dapat dipergunakan sebagaimana mestinya dan dilaksanakan
dengan penuh tanggung jawab.

Palangkaraya, 08 Juli 2019
Kepala UP3M

aquxh

Maura Widyaningsih, S.Kom.,M.Cs.
NIK. 197502232009002

Tembusan :

Ketua Program Studi
Dosen Pembimbing
Mahasiswa

Arsip

==




